
 
 
 
 
 
 
 

Sich auf Menschen einlassen, 
sie begeistern und in neue Möglichkeiten zu bringen ist mein Antrieb. 

 

Seit 2011 führe ich als Auktionator Versteigerungen durch und war in jungen Jahren schon im Viehgeschäft 
tätig – ein Business, das man als komplex, ergebnisorientiert und hart bezeichnen kann. Zuvor schloss ich 
mein Studium an der FH Weihenstephan mit dem Titel Diplomingenieur Agrar(FH). Mit meinen Erfahrungen 
als Vertriebler, Versteigerer und Unternehmer erarbeite ich Seminare für meine Autraggeber. 

 

Kunden 
Industrie (Fahrzeugbau, 
Lebensmittelindustrie, 
Elektroindustrie) 
Gesundheitswesen 
(Klinikkonzern, Diakonische 
Einrichtung) 
Finanzwesen (Steuerberatung 
Treukontax, VR-Banken) 
Verbände (Bayerischer 
Bauernverband, LKV, VlF, 
Maschinenringe) 
Genossenschaften (ZG 
Raiffeisen, BG Marktredwitz-
Wölsau, BayernGenetik) 
Staatliche Stellen (Bay. 
Landesanstalt, FÜAK, NEU.Land) 
Hochschulen (HSWT, THI, UMIT 
Tirol) 
 

Trainerqualifikationen 

• Teilnahme am Seminar 
"Trainieren – Referieren – Unterrichten" der IHK Akademie München und Oberbayern 

• Visual Power – Workshop von CF Training 

• Tool-Training bei Markus Fischer Training 

• TTT-Seminar im Haus der bayerischen Landwirtschaft in Herrsching am Ammersee 

• Lehrvorträge an der Hochschule Weihenstephan-Triesdorf seit 2016 
 
 
Schwerpunkte 
 
Training 

• Führungskräfte (Konflikt, Entscheidung, Mindset) 

• Kommunikation im Team (Teambuilding, Persönlichkeit, Feedback) 

• Verhandlung (in bekannten und schwierigen Situationen, einzeln und im Team) 
Moderation 

• Strategieworkshops mit Desicionmaker 

• Change-Prozesse begleiten 

• Kommunikation zwischen Betriebsrat und Geschäftsleitung 
Vorträge 

• Keynotes (Kernvorträge zu Führung und Haltung) 

• Fachvorträge (Lehrinhalte zu Verhandlung, Stress und Kommunikation) 


