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"“Es gibt nichts Gutes,
aulder man tut es."

Erich Kastner




Liegt das Geld

wirklich auf der
Stralde?




Das Geld liegt
auf der Stral3e!
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Fundraising in Zeiten von CORONA

- Corona hat eine weltweite Krise ausgelost.
* Es gibt massive Auswirkungen auf die Wirtschaft.
* Kurzarbeit und Arbeitslosigkeit trifft viele Menschen.

* Durch die Krise geht die Vermogensschere weiter auseinander.



Fundraising in Krisen

- Die Menschen zeigen sich in hohem Mal3e solidarisch.

- Das Spendenvolumen in der Coronakrise ist bei vielen
Organisationen deutlich gestiegen.

* Die Normalspender*innen engagieren sich extrem stark.
- Die Unternehmensspenden stagnieren.
- Vermogende Philanthrop*innen engagieren sich weiter.

* Aber es gilt auch in dieser Krise: die Spreu trennt sich vom Weizen.
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Spenden
heilt: dem
Geld einen

Sinn geben.




Wie kommt das

sinnvolle Geld
zU lhnen?
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Wer laut ruft,
wird gehort

* Wenn Sie niemand kennt,
kann auch keiner fir Sie
spenden.

 Machen Sie auf lhre
Organisation aufmerksam.

* Sagen Sie, warum es lhre
Organisation gibt.

* Und warum Sie wichtig
sind.




Wofur benotigen
Sie Geld?

Wofir verwenden Sie
die spenden?

Welche Wirkung hat die
Spende konkret?

Warum sollen Menschen
fur das Projekt
spenden?

* Warum sollen die
Menschen lhnen
personlich das Geld
anvertrauven?




Fundraising
heildt
Menschen

einzuladen.




Mensch

Fundraising
braucht

drei Dinge.

Betrag Einladung




lhre Spender*in von
morgen kennen Sie
schon!

* Die Spender*innen leben in Ihrer
Nachbarschaft.

* Die meisten Menschen mochten
sich regional engagieren.

* Nutzen Sie die privaten und
beruflichen Kontakte.

* Bauen Sie ein Netzwerk zu
UnterstUtzer*innen auf.




Einladen

* Eine Spenden-Einladung sollte eindeutig sein.
- Sagen Sie den Menschen, was Sie wollen.

- Sagen Sie den Menschen, wieviel Sie wollen.
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http://geburtstagsspruchevonherzen.blogspot.com/2015/12/bilder-geburtstag-einladung.html
https://creativecommons.org/licenses/by/3.0/

Wir laden Sie ein, uns
mit 5.000 Euro zu

unterstutzen.
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Online Brief Anruf Gesprach

Vier Wege zu den Spender*innen




* Zahlreiche Zielpersonen sind Uber die Sozialen

Die d|g|ta| Netzwerke wie XING oder LinkedIn ansprechbar.
Kommunikation - Die Bereitschaft zu Videocalls ist durch Corona
vereinfacht die deutlich gestiegen.
Konta ktaufnahme - Die Menschen sind durch Homeoffice deutlich

einfacher erreichbar.




Motivation braucht
Emotion

Geldborse




Geschichten im Kopf

Bilder im Kopf: Geschichten erzahlen und Bilder in die
Kopfe projizieren.

Emotionen wecken: Begeisterung wecken und damit
Teilhabe ermaglichen.

Selbstbewusst sein: Die eigene Haltung GUberdenken und
emotional agieren.




Der grolste Fehler im Fundraising: Nichts tun.




Vielen Dank fur lhre

Aufmerksamkeit.

andreas@schiemenz.info




