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Le réseau de distribution

J O U R  1 0
W S 1 0

Attirer des clients
 

J e u d i  1 0  m a r s  2 0 2 2
@ V a l  B e n o î t

J O U R  1 1
W S 1 1

Gestion de la vente 
 
 
 

M a r d i  7  e t  m e r c r e d i  8  m a r s  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  8  m a r s  e t  j e u d i  9  m a r s  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  1 4  m a r s  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  1 5  m a r s  2 0 2 3  -  G 2

J O U R  1
W S 1

Mindset & Communication 
personnelle

J O U R  2
W S 2

Marketing stratégique

J O U R  3
W S 3

Attirer des clients

J O U R  4
W S 4 (  A M  )

Cold Calling

J O U R  5
W S 5

L'entretien de vente complexe

J O U R  6
W S 6

Attirer des clients 

J O U R  7
W S 7  (  A M  )

L'offre de prix

J O U R  8
W S 8

Gestion de la vente 
 

ACCUEIL :  8H30

DÉBUT DES WORKSHOPS :  9H00

M a r d i  2 1  m a r s  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  2 2  m a r s  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  4  a v r i l  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  5  a v r i l  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  1 1  a v r i l  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  1 2  a v r i l  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  2 5  a v r i l  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  2 6  a v r i l  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  1 6  m a i  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  1 7  m a i  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  3 0  m a i  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  3 1  m a i  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  1 3  j u i n  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  1 4  j u i n  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  2 7  j u i n  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  2 8  j u i n  2 0 2 3  -  G 2

M a r d i  4  j u i l l e t  2 0 2 3  -  G 1
M e r c r e d i  5  j u i l l e t  2 0 2 3  -  G 2
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